Jak przejs¢ z 10 tysiecy
miesiecznie, na 100 tysiecy
miesiecznie.

Wszystko w wierzysz, mozesz zrealizowa¢. W moim pierwszym roku, moje dochody
wygladaty tak:
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Nie ma tutaj wszystkich wptywow.

Jednak zwrd¢ uwage na podsumowanie: DoavIEs
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Przeskoczenie z 2 tysiecy na 129 tysiecy, nie jest
wbrew pozorom takie tatwe i nie jest tak trudne,
jak sie poczatkowo wydaje.
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Musisz skupi¢ sie na kilku rzeczach: bt/ e
24 501,34
562
1. Przekonania
2. Koncentracja

3. Strategia i taktyka
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Zacznijmy od pierwszej kwestil: PRZEKONANIA.
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Gdy zaczynatem, mentor zapytat mnie, ile chce zarabia¢ w biznesie. Nie miatem pojecia.
Rzucitem kwotg 10 tysiecy miesiecznie, gdyz nikt w rodzinie, tyle nie zarabiat.

Przekonania to kurwa.

Nigdy sie nie ograniczaj i nie porownuj do innych. Niebo jest limitem. Zawsze staraj sie
pokonywacé wtasne bariery i ograniczenia. Jesli dzi$ zarabiasz 15 tysiecy miesiecznie,
postaw jako cel 16 tysiecy. Stale przesuwaj granice.

Dla miliarderéw, nawet niebo nie jest limitem. Chcg wydobywac ztoto na innych planetach.
Wazne, aby nigdy nie zostawa¢ w jednym MIEJSCU.

Stawiaj coraz wigksze wyzwania i dokonuj niemozliwych rzeczy.

Pamietasz mojg wizje 10K miesiecznie? Przebitem jg po 2-miesigcach. Pdzniej sie cofnagtem
i doszedtem do 11K. Nastepnie podwoitem dochody z miesigca na miesigc. Kolejny miesigc
zndéw byt podobny, po czym 3-potroitem dochody. Dzi§ koszty mojego zycia i prowadzenia
firmy sg spore. Przy 10 tysigcach bytbym bankrutem. Serio. Musisz kazdego miesigca
stawiac¢ wiekszy cel.

Do tego stuzy mi arkusz kalkulacyjny. Pierwszego dnia, danego miesigca robie
podsumowanie kosztéw, wptywdw, oszczednosci, majgtku itd. Zapisuje wszystko i analizuje,
jak mi poszio.

Ludzie pytajg mnie skad mam ciggty proces?

Nigdy nie chce by¢ w tym samym miejscu za dtugo. Przyktadowo trenuje na sitowni i od
jakiegos czasu przestatem sie rozwija¢. Ostatnio zatrudnitem Sebastiana Kota, ktéry jest
prawdopodobnie najlepszym trenerem w Polsce. Rozpisat mi trening i czekam na efekty.
Jesli nie moge sie dosta¢, tam gdzie chce, zatrudniam mentora.

Zawsze wyznaczaj wiekszy cel. Dawniej chciatem mie¢ 10 tysiecy miesiecznie, dzis chce
kupi¢ samolot. We wspotczesnym swiecie, nie mamy zadnej wielkiej rewolucji. Dlatego
jestesmy nieszczesliwi. Musimy sami ze sobg stoczy¢ wielkg bitwe. Stawia¢ ambitne cele, a
nastepnie do nich dgzy¢. Nie masz celu? Twoje zycie jest przypadkowe.

Stoisz w miejscu, nudzisz sie, jestes$ nieszczesliwy. Nie akceptuj rzeczywistosci, a zacznij
tworzy¢ wiekszg wizje. Nie mozna sta¢ w miejscu. Albo idziesz do przodu, albo sie cofasz.
Sam wybieraj. Swiat i tak pojdzie bez Ciebie.

Na pewnym etapie pienigdze przestajg stanowi¢ motywacje. Jak zabezpieczysz finanse na
kilka lat, zaczniesz sie nudzi¢. Musisz wtedy znalez¢ wiekszy cel. Wiekszg misje. Inaczej
zanudzisz sie na $mier¢. Mark Zuckerberg juz dawno mogt sprzedaé Facebooka.

Nie zrobit tego. Ma swojg misje - chce ludziom utatwiaé komunikacje. Przesuwa sie dalej.
Dominuje. Nigdy nie stoi w miejscu. Inaczej Facebook bytby historig (jak nasza-klasa.pl).



Pamietaj réwniez, aby nie akceptowac swoich zarobkéw i nie wyznaczac sztucznych limitow.
Wez aktualny zarobek, pomndz go przez 10X i ustal nowy cel. Jak zblizysz sie do niego,
pomndz zarobek X10 i dalej walcz. Oczywiscie poza sztucznym wyznaczaniem celu, musisz
codziennie cos$ robié.

Prosta matematyka

Gdy starasz sie by¢ lepszy o jeden krok kazdego dnia 1.01 (365) = 37.18
Gdy jeste$ gorszy 0.99 (365) = 0.03

1.0136>=37.8
0.993%=0.03

Najlepiej to wida¢ w branzy fitness. Gdy trenujesz kazdego dnia, trzymasz diete po pewnym
czasie sg efekty. Wystarczy, ze odpuscisz, a zaczniesz traci¢ miesnie i ztapiesz ttuszcz.

Nawet jesli czasami zrobisz krok w tym, ale jestes konsekwentny, bedziesz mie¢ efekty.

Nastepnym elementem jest KONCENTRACJA.

Przedsiebiorcom zawsze brakuje koncentracji. Rozmawiam z wami przez telefon i
prébujecie robi¢ wszystko. Najlepiej w tym samym czasie.

Koncentracja jest jak pizza. Najpierw masz jeden kawatek, jeden produkt i jedng oferte.
Nastepnie myslisz, ze fajnie robi¢ Youtube’a, Facebooka i pisa¢ bloga. Pizza zaczyna sie
kroi¢ na mniejsze kawatki. AZ jest tego tyle, ze nad niczym nie panujesz i nic nie robisz
dobrze. Znam setki przedsiebiorcow i kazdy, kto stracit koncentracje, zmniejszyt dochody.

Koncentracja jest kluczowa. Firmy, ktére odnoszg najwiekszy sukces sg skoncentrowane.
Polecam Ci ksigzke “Od dobrego do lepszego”. Zobaczysz, jak wazna jest koncentracja.

Koncentracja nie tylko przejawia sie w obstugiwaniu konkretnej grupy docelowej, ale nawet
w Twojej pracy.

Zadbaj o spokdj w biurze.



Pozbadz sie wszystkich dzwiekow. Moze pracuj w zatyczkach. Pracuj w ciszy. Wigcz tryb
samolotowy i skup sie. Zyjemy w $wiecie rozpraszaczy. Co niezwykle szybko wyniszcza nas
samych, oraz naszg produktywnosé. Jak jedziesz na wakacje, wytgcz telefon. Przynajmniej
na wiekszg czes¢ dnia. Inaczej nie odpoczniesz. Wierz mi. Tak samo staraj sie
koncentrowac¢ na tym, co robisz. Nie pozwalaj innym, aby niszczyli Twojg koncentracje.

Nastepnym elementem jest koncentracja na celach. Wiesz ile mam pomystéw w gtowie? Nie
wszystkie wspierajg moj cel. Niektore cele wzajemnie sie wykluczajg np. chcesz mie¢ wiecej
czasu dla rodzin, a zapisate$ sie na kurs tanca. Nie mozna mie¢ wszystkiego. Szczegdlnie w
biznesie. Dlatego koncentracja na kluczowych wskaznikach i celach jest wazna. Im masz
wiecej do zrobienia, tym jestes bardziej sfrustrowany i zestresowany.

Wybierz 5-6 matych celéw na kolejny tydzien i skup sie na ich realizacji. Nie musisz
koncentrowac sie na 100 projektach.

Pamietaj, ze koncentracja nie jest dana na state. Czesto koncentrujemy sie na pienigdzach,
idzie nam catkiem Swietnie, a w nastepnym miesigcu kupujemy nowy garnitur. Naucz sie, ze
nasz czas i zasoby sg ograniczone. Nie tra¢ koncentracji. Nie trac celu. Zastanow sie, czy to
co robisz zblizy Cie do celu, czy raczej oddali. Partnerzy biznesowi z ProWebinar zapytali
mnie: “Adrian, co mozemy zrobi¢ w nastepne 12 miesiecy, aby zwiekszy¢ zyski i czego nie
powinnismy robi¢?”. Nasz czas jest ograniczony, wiec wybieramy tylko te rzeczy, ktére dajg
najlepsze efekty.

Stracisz koncentracje, stracisz mozliwos¢ zarabiania duzych pieniedzy.

W biznesie nie skupiaj sie na wszystkim. Na poczatku skup sie na produkcie, kampanii,
ofercie i dopracuj kazdy element do perfekcji. Nie musisz pisa¢ bloga, pisa¢ na Facebooku,
Instagramie i innych mediach. Przyjdzie czas na media spotecznosciowe. Dopiero po 9
latach prowadzenia firmy, zaczatem rozwija¢ kanat na Youtubie.

Jak masz jakis nowy pomyst, zapisz go do zeszytu i zastanow sie czy warto, go teraz
wprowadzac w zycie. W biznesie nie tylko liczy sie co robisz, ale ile nie robisz.

Wszystkie strategie sg dobre, ale nie w tym samym czasie. Czesto trzeba z wielu rzeczy
zrezygnowac i zachowac koncentracje. Jak Steve Jobs wrdcit do Apple wywalit potowe

oferty. Nie osiggniesz sukcesu, koncentrujgc sie na wszystkim.

Teraz czas na STRATEGIE | TAKTYKE.

Dzis wszyscy koncentrujg sie na taktyce:
- jak robi¢ Instastory

- jak pisa¢ posty

- jak rozwija¢ Youtube’a

Te wszystkie taktyki sg dobre i przy$pieszajg rozwdj, ale bez strategii sg géwno warte.
Strategia jest nudna. Wszyscy lubig rzeczy “nowe”. Nie chcg skupia¢ sie na podstawach. Im
bardziej skupiasz sie na taktyce, bez strategii, tym gorze;.



Czym rézni sie taktyka od strategii:

Strategia: bedziemy sprzedawacé tanie produkty, zeby zdoby¢ klientéw na drogie
Taktyka: uzyjemy Facebook Ads.

Strategia stoi nad taktyka.

Co jesli nie masz wtasnej strategii, albo ta ktdrg masz nie dziata? Skopiuj strategie innych
ludzi. Uwazaj tylko, aby nie poptyng¢. Nie mozesz nasladowac kogos, jesli nie masz jego
budzetu.

Dla mnie pozyskiwanie klientéw na minus jest ok, gdyz znam LTV (wartos¢ klienta w czasie).
Moge sobie pozwoli¢ na krotkie straty, aby ostatecznie zarobi¢ krocie. Niestety wiekszos¢
poczatkujgcych graczy nie moze uzy¢ mojej strategii.

Nie masz budzetu Coca-Coli, nie nasladuj ich strategii.

Dla mnie najlepszym rozwigzaniem jest znalez¢ kogo$, kto ma wyniki. Nastepnie go
zatrudni¢ w formie mentora. Wtedy jeste$ w stanie zrobi¢ skok w ciggu kilku tygodni.

Wiesz dlaczego milionerzy przejmuja firmy? Nie tylko przejmujg ich aktywa, bazy klientéw,
ale calg wiedze know-how. Od razu przejmujesz wartosc¢ intelektualng, strategie i patenty. W
ten sposob rozwijasz sie jak blyskawica.

W biznesie internetowym wiele tajemnic zobaczysz gotym okiem. Dlatego nie wahaj sie
obserwowac, co robig inni gracze na rynku. Jest spora szansa, ze skopiowanie ich strategii
przyniesie zyski. A jesli nadal stoisz w miejscu, zatrudnij mentora.

W razie czego, wiesz gdzie szukaé ;-)
Adrian Kotodziej
Prezes Big Idea Sp. z o.0.



